30. AUGUST: mivita Statistiken und CO

Kundenabos (Umsatz)

To

Platz

10.

Hier wiirde ich nach der Anzahl der Abos 3 Spalten machen

tiert nach abgerechneten

p 10 Kundenabos (Umsatz)

Kundenabo-Punkten August 2026 (®

Berater

Tanja Longerich

nie Ver eiter

Annette Harsch

Linie 4 - Aktiv Berater

Claudia Lattner )

Eigene Kundenabos - Diamant Member

Cornelia Bohm-Sodan

Carina Harsch

Linie 5 - Berater

Rosa Maria Assenbaum

Linie 2 - Diamant Member

Dietmar Kuntz

Linie 7 - Ve eiter

Melanie Hoffmann-Gebhard

Nina Fleschhut

Marlene Mathis

Linie 1 - Diamant Member

Abgerechnet (Punkte)

zB

Tanja Longerich

1231 Punkte abgerechnet —

davon 1000 (reine Abo-Punkte) -

Abos

15

20

12

10

13

16

n

13

14

10

Abgerechnet (Punkte)

1.231,50

1.093,50

1.029,50

942,00

827,00

794,50

727,50

690,00

685,50

658,00

davon (reine Abo Punkte)
zum Abo dazu) — und immer nur die ABOS, die schon abgerechnet wurden!

231 Punkte (einmalige Bestellungen dazu)

Bestand/Lieferung

876,00

824,00

655,00

743,00

664,00

543,00

624,00

485,00

(einmalige Punkte

So wiirden wir genau wissen, wieviel dieser Abopunkte reine Abopunkte sind, und wieviel davon

durch einmalige Bestellungen zum Abo dazu, zdhlen



ABOS Fiihrungskrafte

Abos Fiihrungskrafte

ab Stufe Vertriebsleiter - aktueller Stand

Eigene Teamabos
Fiihrungskraft Abos Kundenabos (direkt)
Marlene Mathis v 1 10 6
Linie 1 - Diamant Member
Rosa Maria
Assenbaum 1 16 37
Linie 2 - Diamant Member
Ursula Otto 1 0 0
Linie 3 - Vertriebsleiter
Jasmin Grund 1 10 16
Linie 4 - Gold Member
Jasmin Neuhauser 0 5 10
Linie 1 - Silber Member
Elke Barrabas 1 - 6
Linie 2 - Bronze Member
Gabriele Maier 1 8 14
Linie 3 - Vertriebsleiter
Nina Fleschhut 1 14 7
Linie 5 - Silber Member
Sandra Laufle 1 8 8
Linie 6 - Bronze Member
Peggy Grol 1 5 0
Linie 3 - Bronze Member
Stefanie KARRER 1 7 12

Linie 4 - Bronze Member

Melanie Hoffmann-
Gebhard 1 13 10

Linie 7 - Vertriebsleiter

Tanja Longerich
Linie 2 - Vertriebsleiter

932

12 eigene - 118 Kunden - 133 Team - 269 Teamkunden

Team-Kundenabos Teamabos Team-Kundenabos
(direkt) (gesamt) (gesamt) Gesamt
2 112 256 379
64 97 217 331
0 45 m 157
30 44 101 156
17 32 116 153
3 21 92 11
81 14 81 104
14 27 57 99
3 19 35 63
0 13 37 56
30 12 30 50
19 10 19 43
6 7 6 29

Die Spalte (Teamabos direkt) und (Team-Kundenabos direkt) braucht es nicht!

Payline Prognose

QUALIFIKATION IN DIESEM MONAT @D ©

Gold Member :m die Qualifikation als Diamant Member in diesem Monat fehlen dir noch 10.107 Payline-Punkte

ariere Leve: Diamant Member
PAYLINE-PROGNOSE ZUM 5./ 10./20./25. @G
Prognose zum 05.08.2026

90.998

Termin liegt bereits im Ist-Umsatz

Prognose zum 10.08.2026
90.998

Termin iege bereits im Ist-Umsatz.

Level & Provision aut Prognose (Stand 25 (@RVEBIREEN
Laut Prognose fehlen zum nachsten Level Diamant Member noch 10,107 Payline-Punkte.
Voraussichtliche Provision laut Prognose: 5.532,45 € (auf Basis Level Gold Member).

Die Prognose-Punkte stimmen

Prognose zum 20.08.2026
90.998

Termin liegt bereits im Ist-Umsatz

Prognose zum 25.08.2026
90.998

Termin liegt bereits im Ist-Umsatz

Aber ich wiirde dazuschreiben: Paylinepunkte + personliches Volumen, dann kennt man sich aus



Bei einer Neupartnerregistrierung:

Die Moglichkeit gleich bei der Registrierung noch weitere Produkte rabattiert dazuzubestellen (bei
Starterpaket -30 %; ohne Starterpaket -20%), wenn jemand zB das Basic Health Paket auswahlt, und
noch eine After Sun dazubestellen mochte, dass dies moglich ist.

Aktive, deaktivierte Berater

Vorschlag: (den wir noch besprechen miissen)

Sobald ein Berater deaktiviert ist (innerhalb von 2 Wochen, nicht 2 Monaten), sollte dieser als Kunde
gefiihrt werden und alle seine Kunden und auch er selbst dem Sponsor als Kunde zugeteilt werden,
wenn er Teampartner hatte, werden diese dem Sponsor als seine neuen Firstlines zugeteilt.

Gleichzeitig sollte der Sponsor eine Mail erhalten:

Da Berater X die Jahresgeblihr nicht verlangert hat, werden dir folgende Kunden zugeteilt.
Liste aller Kunden:

Vorname, Nachname, Telefon, E-Mail

Ebenfalls werden dir folgende Firstlines zugeteilt
Liste aller neuen Firstlines

Vorname, Nachname, Telefon, E-Mail

2 Wochen davor, sollte eine Mail an de Berater gehen, dass - wenn er die Jahresgebiihr nicht
bezahlt — alle seine Kunden und Teampartner seiner Upline zugeteilt werden.

Wenn ein Berater rausgefallen ist, muss er sich wieder mit Starterpaket registrieren, um die vollen 30
% zu bekommen, seine Teampartner und Kunden sind dann aber schon seinem Sponsor
libergegangen

Idee ware auch noch:

Jahresgeblihr: diese wird automatisch verlangert und abgebucht



Falls man sie nicht verlangern mochte, muss man eingreifen und nicht, wenn man verlangern
mochte!

Statistik und Struktur sollte libereinstimmen

Team-Statistik [VIP

Statistik / Backoffice MVP

Linienbasierte Ubersicht fir alle vor

enen TeanLinien,Kickuae Zaien aven ekt i pssenden Namen-und et P - |

Datenquele: Live  Berachnatin 1.2

2 . 4 O]
Linie Berater Umsatz (Punkte) Teamabos Teamkundenabos
Linie 1 36 9.307,50 12 e 35 °
Linie 2 » @ 1.70250 = @ s @
w3 “ @ 070950 » © » @
Linie 4 » @ 1785650 = @ « @
Liie's " @ 1860850 = @ « @
s e - a2i0 v @ EN - )
Line7 " 406950 : @ » @
Linie 8 14 338050 > @ “ @
Linie 9 : @ 253300 LY+ ] 5
Linie 10 3 0 87000 0 o
Summe = 10333150 D © = @
Linie Points Provision % Provision €
[1.pP 8.707,50 7,00 % 609,53 €
[2.7P] 17.302,50 7,00 % 121118 €
[3.pP 18.963,50 7,00 % 1.32745¢€
[4.7P 16.856,50 4,00 % 67426 €
[5.PP 17.608,50 2,00 % 35217 €
[6.PP 8.240,00 2,00 % 16480 €
4.069,50 0% 0€
2.298,50 0% 0€
1.933,00 0% 0€
870,00 0% 0€
Gesamt 96.812,00 4.33939¢€

Kann man Statistik und Strukur so anzeigen, damit man die gleiche Summe bekommt - ich wiirde die
Zahlen der Struktur nehmen, denn diese sind fir die Provisionen relevant!



Team Abos Ubersicht

Team Abos / Ubersicht

Gesamtabos im Team Eigen-Abos
601 170
Abo-Umsatz in der Payline (B3
Soll (Punkte pro Zyklus) Ist (im Monat abgerechnet)
40.694,00 51.064,00

Payline = 6 Ebenen - 514 Berater

149 Teamabos + 391 Kundenabos in der Payline

Hier noch eine Kleinigeit

Wenn da steht 149 Teamabos — 391 Kundenabos in der Payline, ware es schon, wenn die Summe der
Abos in der Payline auch noch da steht

Eigene Kundenabos sehr uniiberischtlich

In Listenform

12
7 7
3
2
Januar Februar Marz Apri Mai Juri i August September Oxtober Novembe
zugekommen im Zeiraum: | Alle v 2026 v | Fitem
0#0
ntDatum Nachste Ausfihrung Abo-Liefertag Letzte Ausfihrung
08.2026 25.09.2026 25. des Monat 24.08.2026
tus / Akdiv Points Zahiung
| X ] 36,00 Pkt. Online-Zahlung (Stripe)
name Nachname E-Mail Kunde
lga Bohler helgaboehler@gmx.at =
0 #0

rDatum Nachste Ausfihrung Abo-Liefertag Letzte Ausfihrung
08.2026 20.09.2026 20. des Monat 22.08.2026



Kann man das dhnlich anzeigen lassen wie die Teamabos und Teamkundenabos in Listenform?

Evtl mit der Moglichkeit es auch zu sortieren — sortieren nach Startdatum, nach Anzahl der
Ausfihrungen, nach Liefertag

Hier wére es auch noch interessant zu sehen, wieviel Volumenpunkte habe ich am 5./ 10. / 20. / 25.
Nur mit meinen Kundenabos

24.08.2026

okay

22.08.2026

Angela

19.08.2026

okay

25.09.2026

20.09.2026

20.09.2026

Schreiber

Name des Kunden — Abo-Liefertag _ Abo Punkte

Ausfiihrugnen

Helga Bohler - 25.

Agela 20.

36 Abo Punkte

45 Abo Pukte

25. des Monat

36,00 Pkt.

helgabo

ehler@gmyx.at

20. des Monat

36,00 Pkt.

20. des Monat

53,00 Pkt.

Nachste Ausfithrung — Start Datum — Abo

25. September

10. Spetember

24.08.2026

nline-Zahlung (Stripe)

22.08.2026

eZahlung (Stripe)

19.08.2026

nline-Zahlung (Stripe)

. 24. August

20. April

-1

5

Abo Details

Abo Details

(Abo Details



Aktuelle Punkteiibersicht

Hier wére es noch hilfreich zu sehen, welcher dieser Bestellungen eine ABO-Bestellung ist (statt Shop-
Bestellung — Abo-Bestellugn und in einer anderen Farbe)

Aktuelle Punkte fiir August 2026

Gesamte Points: 3.455,00 | Eigene: 2.085,50 | Shop: 1.369,50
Gesamter Umsatz: 4.196,82 € | Eigene: 2.167,59 € | Shop: 2.029,23 €

Datum t.  Points Umsatz netto Art Bestellung Mitglied

01.08.2026 455,00 470,06 € [ Beraterbestellung } @ Claudia Lattner

info@claudialattner.com

03.08.2026 60,00 76,97 € Shopbestellung 59442 Maria Funke

foganten@web.de

05.08.2026 71,00 107,04 € Shopbestellung 59600 Claudia Kirschsieper

Ossi.achi@gmx.de

05.08.2026 628,00 629,75 € [ Beraterbestellung } ED Claudia Lattner

info@claudialattner.com

07.08.2026 30,00 3849 € Shopbestellung 59798 Sandra Hagel

sandyhagel@tonline.de

07.08.2026 79,00 11362 € Shopbestellung 59791 Angela Kretschmann
angela-weber02@web.de

07.08.2026 28,00 40,17 € Shopbestellung 59783 David Hamann

hamann david7e@gmail.com

09.08.2026 50,00 8126 € Shopbestellung 59922 Tanja Kaltenbach
m-tkaktenbach@t-online.de

10.08.2026 57,00 88,60 € Shopbestellung 60007 Rita Morgeli
rmoergeli@hotmail.com

10.08.2026 53,00 8186 € Shopbestellung 60009 Birgit Selter-Teiber

tekrue@t-online.de

10.08.2026 102,00 14723 € Shopbestellung 60026 Elisabeth Ender

Die besten Ergebnisse

Das ist sehr toll umgesetzt, doch es ware sinnvoller dies nicht fir das eigene Team zu machen,
sondern fur die ganze Firma — das misste ja jetzt auch mit dem Anwalt geklart sein?

® Die besten Ergebnisse des Monats (Team) - August 2026
TOP 3 PERSONLICHES VOLUMEN TOP 3 NEUPARTNER TOP 3 NEUE ABOS

@ Claudia Lattner @) * Christina Schuder
3 kte 2 Neupartner

tine Konigsfeld Elke Barrabas

2828 Punkte 2 Neupartner

Marlene Mathis Gabi Ramstdtter
2629 Punkte 2 Neupartner

Tanja Longerich

5 Abos

Claudia Lattner @)

Marlene Mathis

YY)



Statistik Neupartner

Hier wiirde ich auch die Telefonnummer des Neupartners hinzufiigen

Was bedeutet die Spalte Kundenpunkte vs Punkte gesamt ? Das ist fiir mich nicht schliissig

Statistik / Neupartner |VIP

Alle Linien 8/2026 Neupartner 27

Die Anzeige personenbez: Detaildaten befindet sich noch in rechtlicher Klarung und ist aktuell nur fiir berechtigte VIP-Auswertungen vorgesehen.

Name Kariere- Level Kundenpunkte Punkte gesamt
Petronilla Dr. med. vet. Finkenzeller Berater 0,00 47500 02082026
Imgard Jakel Berat 0,00 400,00

Yvonne Janine Mauden Berater 0,00 200,00

Sandra Rottmar Berater 0,00 27850 07.08.202
Madeleine Schrade Berat 0,00 25350 09

Monika Theiss Berater Carina Harsch 0,00 20000 12.08.202
Dorothea Miller bei Graf-Miller Berater Katharina Ledermiller 0,00 87750 14
Stefanie Ebbert Berater Nina Fleschhut 0,00 261,00 14

Jiirgen Schlicker Berater Christine Karl 0,00 20000 14.08.202
Gudrun Junghanns Berater Giuseppina Ceravolo 0,00 238,00

Heike Deuschle m.h.deuschle@t-online de Berater Elke Barabas 0,00 20000 17

ABOS : Kunde/Teampartner

Hier ist noch ein Thema das automatisiert gehort. Wenn ein Kunde, der aktives Abo hat, Partner wird
— war es bisher so, dass eine Mail an mivita gesendet werden musste, damit man das Abo stoppt und
aus dem Kundenabo ein Partnerabo machen kann.

Optimaler ware es, wenn ein Kunde, Teampartner wird, dass er in seinem Account einen Button sieht:
jetzt Kundenabo in Partnerabo @andern, damit du auch dein ABO 30 % glinstiger bekommst, dann
kommt ein Vorschlag (vom Kundenabo) und die Méglichkeit Kompensationsprodukte hinzuzufligen
mit einem Feld, wo erklart wird, warum.

Dann ware das alles automatisiert.

ABOS : Kunde/Teampartner

- Wie funktioniert aktuell das Pausieren, stornieren bei den Abos?

- Ausgemacht war:

- Nach der 6. Lieferung kann man das Abo 1x in 6 Monaten pausieren

- Nach der 6. Lieferung kann man das Abo monatlich stornieren (das sollte alles automatisiert
laufen, lauft es aber meines Wissens noch nicht



Recruiter des Monats

Hier kann man am Ende noch eine Summe bilden — das Volumen aller Neupartner zusammen, die in
diesem Monat eingestiegen sind

Recruiter des Monats 27

August 2026 - nach Anzahl gesponserter Neupartner ®

Sponsor Neupartner neues Volumen
Ja.smln Grund e 728,50 P.
Linie 4 - Gold Member

C‘h.nstma Schuder e 600,00 P.
Linie 3 - Berater

qula Ventimilla Sala e 400,00 P.
Linie 1 - Berater

E‘Ik.e Barrabas e 400,00 P.
Linie 2 - Bronze Member

G‘a.bl Ramstotter Q 400,00 P.
Linie 3 - Berater

Gabriele Maier e 400,00 P.
Linie 3 - Vertriebsleiter

Katharina Ledermiiller ° 1.509,50 P.
Linie 8 - Berater

Dorothea Miiller bei Graf-Miiller o 632,00 P
Linie 9 - Berater

Marion Fuchs o 400,00 P.
Linie 5 - Berater



