
30. AUGUST: mivita Sta0s0ken und CO 

Kundenabos (Umsatz) 

 

 

Hier würde ich nach der Anzahl der Abos 3 Spalten machen 

Abgerechnet (Punkte)   davon (reine Abo Punkte)   (einmalige Punkte 
zum Abo dazu) – und immer nur die ABOS, die schon abgerechnet wurden! 

 

zB 

 

Tanja Longerich     

1231 Punkte abgerechnet –  

davon 1000 (reine Abo-Punkte)  -  

231 Punkte (einmalige Bestellungen dazu) 

So würden wir genau wissen, wieviel dieser Abopunkte reine Abopunkte sind, und wieviel davon 
durch einmalige Bestellungen zum Abo dazu, zählen 

 

 

 



 

ABOS FührungskräFe 

 

Die Spalte (Teamabos direkt) und (Team-Kundenabos direkt) braucht es nicht! 

 

Payline Prognose 

 

Die Prognose-Punkte sMmmen 

Aber ich würde dazuschreiben: Paylinepunkte + persönliches Volumen, dann kennt man sich aus 



 

Bei einer Neupartnerregistrierung: 

Die Möglichkeit gleich bei der Registrierung noch weitere Produkte rabaRert dazuzubestellen (bei 
Starterpaket -30 %; ohne Starterpaket -20%), wenn jemand zB das Basic Health Paket auswählt, und 
noch eine AUer Sun dazubestellen möchte, dass dies möglich ist. 

 

 

Ak0ve, deak0vierte Berater 

Vorschlag: (den wir noch besprechen müssen) 

 

Sobald ein Berater deakMviert ist (innerhalb von 2 Wochen, nicht 2 Monaten), sollte dieser als Kunde 
geführt werden und alle seine Kunden und auch er selbst dem Sponsor als Kunde zugeteilt werden, 
wenn er Teampartner haZe, werden diese dem Sponsor als seine neuen Firstlines zugeteilt. 

 

GleichzeiMg sollte der Sponsor eine Mail erhalten: 

 

Da Berater X die Jahresgebühr nicht verlängert hat, werden dir folgende Kunden zugeteilt.  

Liste aller Kunden: 

Vorname, Nachname, Telefon, E-Mail 

 

Ebenfalls werden dir  folgende Firstlines zugeteilt 

Liste aller neuen Firstlines 

Vorname, Nachname, Telefon, E-Mail 

 

2 Wochen davor, sollte eine Mail an de Berater gehen, dass  - wenn er die Jahresgebühr nicht 
bezahlt – alle seine Kunden und Teampartner seiner Upline zugeteilt werden.  

 

Wenn ein Berater rausgefallen ist, muss er sich wieder mit Starterpaket registrieren, um die vollen 30 
% zu bekommen, seine Teampartner und Kunden sind dann aber schon seinem Sponsor 
übergegangen 

Idee wäre auch noch: 

Jahresgebühr: diese wird automaMsch verlängert und abgebucht 

 



Falls man sie nicht verlängern möchte, muss man eingreifen und nicht, wenn man verlängern 
möchte! 

 

Sta0s0k und Struktur sollte übereins0mmen 

 

 

Kann man StaMsMk und Strukur so anzeigen, damit man die gleiche Summe bekommt -  ich würde die 
Zahlen der Struktur nehmen, denn diese sind für die Provisionen relevant!  

 

 



 

 

Team Abos Übersicht 

 

 

Hier noch eine Kleinigeit 

Wenn da steht 149 Teamabos – 391 Kundenabos in der Payline, wäre es schön, wenn die Summe der 
Abos in der Payline auch noch da steht 

 

 

Eigene Kundenabos sehr unüberischtlich 

In Listenform 

 

 



 

 

Kann man das ähnlich anzeigen lassen wie die Teamabos und Teamkundenabos in Listenform? 

Evtl mit der Möglichkeit es auch zu sorMeren – sorMeren nach Startdatum, nach Anzahl der 
Ausführungen, nach Liefertag 

 

Hier wäre es auch noch interessant zu sehen, wieviel Volumenpunkte habe ich am 5. / 10. / 20. / 25. 
Nur mit meinen Kundenabos 

 

 

 

Name des Kunden –  Abo-Liefertag _ Abo Punkte            Nächste Ausführung – Start Datum – Abo 
Ausführugnen 

Helga Böhler  -       25.                      36 Abo Punkte          25. September       . 24. August      - 1 

Agela         20.                       45 Abo Pukte 10. Spetember         20. April            5 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

Aktuelle Punkteübersicht 

 

Hier wäre es noch hilfreich zu sehen, welcher dieser Bestellungen eine ABO-Bestellung ist (staZ Shop-
Bestellung – Abo-Bestellugn und in einer anderen Farbe) 

 

 

 

 

Die besten Ergebnisse 

Das ist sehr toll umgesetzt, doch es wäre sinnvoller dies nicht für das eigene Team zu machen, 
sondern für die ganze Firma – das müsste ja jetzt auch mit dem Anwalt geklärt sein? 

 

 

 

  



Sta0s0k Neupartner 

Hier würde ich auch die Telefonnummer des Neupartners hinzufügen 

Was bedeutet die Spalte Kundenpunkte vs Punkte gesamt ? Das ist für mich nicht schlüssig 

 

 

 

ABOS : Kunde/Teampartner 

Hier ist noch ein Thema das automaMsiert gehört. Wenn ein Kunde, der akMves Abo hat, Partner wird 
– war es bisher so, dass eine Mail an mivita gesendet werden musste, damit man das Abo stoppt und 
aus dem Kundenabo ein Partnerabo machen kann. 

 

OpMmaler wäre es, wenn ein Kunde, Teampartner wird, dass er in seinem Account einen BuZon sieht: 
jetzt Kundenabo in Partnerabo ändern, damit du auch dein ABO 30 % günsMger bekommst, dann 
kommt ein Vorschlag (vom Kundenabo) und die Möglichkeit KompensaMonsprodukte hinzuzufügen 
mit einem Feld, wo erklärt wird, warum. 

 

Dann wäre das alles automaMsiert. 

 

ABOS : Kunde/Teampartner 

- Wie funkMoniert aktuell das Pausieren, stornieren bei den Abos? 
- Ausgemacht war: 
- Nach der 6. Lieferung kann man das Abo 1x in 6 Monaten pausieren 
- Nach der 6. Lieferung kann man das Abo monatlich stornieren (das sollte alles automaMsiert 

laufen, läuU es aber meines Wissens noch nicht 

 

  



Recruiter des Monats 

Hier kann man am Ende noch eine Summe bilden – das Volumen aller Neupartner zusammen, die in 
diesem Monat eingesMegen sind 

 

 


